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NEGO — Teste de Capacidade de Negociacao

(NEGO — Test de Habilidades en la Negociacion)

Avalia diferentes aspectos implicados na negociagdao como, por exemplo, a capacidade
de adaptagdo, de argumentagdo, a ascendéncia, a submissdo, as atitudes de
exploragao, etc.

)
tea

Ficha
Versao: Espanhola
Autor: P. Poujaud, G. Gatier
Idades: Adolescentes e Adultos
Aplicagdo: Individual / Colectiva
Duragao: 30 min. aprox.
Classificagao: C

| Descri¢do

Esta prova apresenta um conjunto de situagdes sociais, relacionadas com situagdes de venda, em que existe um
potencial cliente que se mostra resistente & compra. E constituida por 28 situacdes, expressas sob a forma de
desenhos; as respostas do sujeito sdo cotadas de forma qualitativa. Através destas situagdes pretende-se avaliar a
capacidade dos sujeitos para se adaptarem as circunstancias.

Normas

Correccao

Papel e Lapis

Material

O teste NEGO é constituido pelo seguinte material:
e Manual Técnico
e  Caderno de Respostas
e  Folha de Cotagao
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